
Nievelt Labor GmbH

Nievelt Ingenieur GmbH

A-2011 Höbersdorf, Betriebsstraße 1  

A-6060 Hall in Tirol, Lorettostraße 26  

A-5600 St. Johann, Bundesstraße 10

A-8143 Dobl-Zwaring, Gewerbeparkstraße 77/3

Willkommen bei nievelt, dem führenden Dienstleister in der Prüfung von Baustoffen. Zusätzlich zu unseren 
akkreditierten Prüfstellen bieten wir im Rahmen unseres Ingenieurbüros eine Vielzahl von Leistungen im Bau­
management an. Seit mehr als 45 Jahren arbeiten wir erfolgreich als Familienunternehmen vorwiegend 
im  Straßen- und Infrastrukturbau. Mit unserem Team aus kreativen Köpfen bündeln wir Kompetenzen in 
 verschiedenen Fachbereichen, Asphaltstraßenbau, Erdbau, Betonbau, Gesteinskörnungen und Recycling­
baustoffe, Chemie, Umweltanalytik, Messtechnik sowie Zustandserhebungen, Gutachten und Schadensanalyse, 
Planung sowie Örtliche Bauaufsicht.

Diese Aufgaben erwarten Sie:
 » Aufbau und Pflege eines umfangreichen Netzwerks von potenziellen Kunden
 » Erster Ansprechpartner für bestehende Kunden
 » Durchführung von Vertragsverhandlungen und Abschluss von Rahmenverträgen 
 » Erstellung von Besuchsberichten 
 » Kontinuierliche Marktbeobachtung und Identifikation neuer Vertriebsmöglichkeiten
 » Enge Zusammenarbeit mit dem Vertriebsinnendienst und anderen Fachbereichen

Ihr Profil:
 » Abgeschlossene technische oder kaufmännische Ausbildung
 » mind. 2 Jahre Erfahrung in der Akquise, idealerweise im Bereich Umweltchemie
 » Gewinnende und überzeugende Persönlichkeit
 » Positive Einstellung, Ehrlichkeit und Zuverlässigkeit
 » Ausgezeichnete Deutsch­ und gute Englischkenntnisse in Wort und Schrift
 » Gute EDV­Kenntnisse, insb. MS Office, BMD von Vorteil
 » Führerschein Klasse B

Unser Angebot an Sie:
 » Mitarbeit in einem jungen, dynamischen Team mit flachen Entscheidungsstrukturen und guten Aufstiegschancen
 » Interne und externe Weiterbildungsangebote
 » Pool­PKW, für die Abwicklung der Reisetätigkeit 
 » Eine kostenlose Betriebsküche und Getränke
 » Eine attraktive, leistungsgerechte Bezahlung (KV Handwerk und Gewerbe)
 » Zusätzliche dienstfreie Tage am 24.12. und 31.12.
 » Eine langfristige Anstellung an einem modernen Standort
 » Marktkonformes monatliches Bruttogehalt von € 3.500,­  auf Vollzeitbasis, je nach Qualifikation und Erfahrung 
ist die Bereitschaft zur Überzahlung gegeben

 » Möglichkeit, in einem erfolgreichen Familienunternehmen maßgeblich mitzugestalten

Haben wir Ihr Interesse geweckt?
Dann bewerben Sie sich bitte jetzt bei uns! Senden Sie Ihre aussagekräftigen Bewerbungsunterlagen mit Angabe  
des nächstmöglichen Eintrittstermins bitte an: jobs@nievelt.at

Wir freuen uns auf Sie!

Sales Manager (m/w/d)
Bereich Umweltanalytik | Höbersdorf bei Stockerau


